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ATTIVITA’ TEMPO
QUOTIDIANO

Vendita (compresi trasferimenti)

Preparazione all’attivita di vendita (preventivi, raccolta info,
preparazioni infografiche, quotazione offerte)

Prospecting (liste, mailing, telefonate, altro)

Post-vendita e assistenza clienti
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Quadrante 2 :
importanti e na

OPPORTUNITA’

SPRECO INGANNI

Quadrante 3 :
non importanti e urgenti

Quadrante 4 :
non importanti e non urgenti
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Gestire noi Drio tempo

1) Avere chiara
2) Utilizzare d

3) Identificare
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